Vise od dva desetljeca iskustva do planetarnog
uspjeha u prodaji ACO Passavant Detego
proizvodnog programa

Na nedavno odrzanom medunarodnom ACO Passavant Detego sastanku u njemackom
Aarbergenu predstavljen je rad i rast prodaje lijevano Zeljeznih ACO proizvoda u razdoblju od
2076. do 2022. godine. Na veliko iznenadenje prisutnih, pa i nas samih, ACO Hrvatska je - u
usporedbi sa ostalim ACO zemljama - prodala daleko najvise lijevano zeljeznih poklopaca i slivnika
u navedenom razdoblju. Za to je ponajvise zasluZzan jedan Covjek - Davor Bis¢anin. Donosimo
zanimljivu pricu o uspjehu, kako njegovom, tako i proizvodnog programa kojeg zastupa.

Kako pamtis svoje pocetke u ACO-u i Sto te
zadrzalo svih ovih godina kod nas?

U ACO sam stigao sad ve¢ davne 2006. godine nakon
$to sam (doslovno) ispekao zanat radeci s asfaltom: prije
ACO-a sam nekoliko godina proveo u geomehanickim i
asfalterskim labosima Bechtela i Ramtecha. Sam pocetak
u ACO-u bio je u prodaiji, kasnije sam pokrenuo odjel
nabave, a nakon toga mi je direktor pruZio priliku okusati
se u tehnickom odjelu. S obzirom na znanja i iskustva

s asfaltima te tehnologiju ugradnje samonivelirajucih
poklopaca, ¢inilo se logi¢nim da pokuSam pokrenuti
BITUPLAN pricu na naSem trZistu. Tko se joS nije susreo
s ovom tehnologijom, radi se o poklopcima, u novije
vrijeme i slivnim resetkama, koje se ugraduju u asfaltni
zastor, valjanjem ili utiskivanjem u habajudi sloj asfalta.
Tada, 2013. god., postajem Product Manager za
cestovne poklopce, danas Voditelj trziSnog segmenta
niskogradnje s naglaskom na prometnu infrastrukturu.
Obzirom da sam dobio priliku napredovati i razvijati

se u poslovnom smislu unutar ACO-a, nisam osjetio
potrebu traZiti izazove izvan kolektiva, a zahvaljujuci
atmosferi u kompaniji, ljudima koji ¢ine na$ mali/veliki
tim i naSim medusobnim odnosima (koji su davno
prerasli poslovne) te mogucnosti suradnje s kolegama
iz partnerskim kompanija (od izvodaca, projektanata,
investitora, ...) jo$ uvijek sam misljenja da me se ACO
moZe rijediti jedino batom (smijeh).

Koje bi projekte izdvojio kao najomiljenije i
najizazovnije?

Omiljeni projekti? Svi i sve je bitno! Kad smo prvi

put ugradili BITUPLAN samonivelirajuce poklopce u
novogradniji, u friski asfalt koji je ostajao iza finiSera bio
sam presretan, pogotovo $to smo cijelu tehnologiju
ugradnje i alate osmislili sami.

Bilo je to na DC8 u Dragama prije 10 godina - poklopci
su jo$ uvijek tamo kao i prvoga dana. Uslijedila je
aglomeracija Medimurje, a onda i projekti Hrvatskih
cesta u Vukovaru (DC2) i Gospicu (DC50) gdje smo
predloZili primjenu samoniveliraju¢ih poklopaca i
unaprijedili te projekte. Impozantne su bile i ugradnje
na pristupnim cestama Ciovskom mostu, gdje je splitski

P

STRABAG odradio izvrstan posao, bas kao i na rijeckoj
ulici Riva, gdje smo s GP Krkom koristili 2 finiSera i
istovremeno ,,vukli“ 4 prometna traka. Medutim, ipak
sam najponosniji Sto se ACO poklopci ugraduju u
tunelima na autocestama u RH: prvo dionice Hrvatskih
autocesta, potom ARZ i AZM, a nadam se uskoro i
BINA s drugom cijevi tunela Ucka. Ti poklopci nalaze
se u kolniku gdje su intenzitet, brzine prometovanja

i dinamicka opterecenja izuzetno veliki pa je uskoro
10-godisnja suradnja dokaz najvise kvalitete ACO-vih
poklopaca. Od mostova svakako bih izdvojio Ciovski,
most Svilaj, sve objekte na izgradnji punog profila
Istarskog Y, prisustvo na sanaciji Krckog mosta, najnoviji
- most preko Cetine, ali i najvedi i najimpozantniji od
svih: Peljeski most. Moram spomenuti i aglomeracijske
projekte gdje, uglavnom, isporucujemo nase logo

Peljeski most (2404 m): na najvecem infrastrukturnom
projektu RH, na ukupnu duzinu mosta ugradena su 352 ACO
HSD 2 mosna slivnika (lijevo).

Most Cetina (224,45 m): na jednom od najzahtijevnijih
gradevinskih projekata iznad kanjona rijeke Cetine ugradili
smo 54 ACO HSD slivnika za celicne mostove (desno).

"Svakom ozbiljnijem projektu pristupamo
zajedno, kao tim... i uspjeh nikada ne
izostane. Zaista, veselimo se svakom novom
izazovu."

Direktor ACO-a, Sinisa Stanicic

poklopce: lijev i kalupi tih poklopaca zaista su tocni i
detaljni pa svaki cestovni poklopac postaje jedna mala
umjetnina.
Osobni favoriti
su karlovacka
Zvijezda i grb
Grada Zadra, ali i
trogirska Trlja (u
nastajanju...).

ACO custom made
poklopci za
Grad Zadar >




Prosla je prva godina kako smo krenuli sa stru¢nim edukacijama
u sklopu ACO Akademije. Kao jednom od glavnih predavaca, sto
ti je bitno naglasiti tijekom predavanja?

U Akademiji pokuSavam potaknuti razmisljanje kako i dalje unapredivati
prometnice u Hrvatskoj: kako povecati sigurnost, kako izbjeci lupanje
i/ili propadanje te povecati stabilnost cestovnog poklopca, $to nam
govori primjenjiva norma i da li je bas svaki proizvod sukladan normi
pogodan za primjenu u novo projektiranim prometnicama. Takoder
pokuSavam ,secirati“ poklopac i dotaknuti se detalja koji su vrlo

bitni, ali pomalo zapostavljeni: visina okvira i povrsina njegove baze
(odnosno prijenos opterecenja na podlogu), prigusenje vibracija,
protukliznost itd.

Zakljucci svakog predavanja su uvijek isti:
odabir ACO-vog cestovnog poklopca je
jedini pravi odabirl

Kako ACO Hrvatska stoji s prodajom lijevano Zeljeznog programa
u odnosu na ostatak ACO Grupe?

Sredinom rujna ove godine smo direktor i ja prisustvovali
Medunarodnom mitingu koji je organizirala nasa proizvodno prodajna
kompanija ACO Passavant Detego smjestena u Aarbergenu, u sklopu
koje posluje i nasa ljevaonica ACO Guss iz Kaiserslauterna. U 3-dnevnom
druZenju, kojem je prisustvovalo 60-ak kolega iz 20 ACO-vih prodajnih
kompanija, predstavljen nam je novi portfolio vrlo specifi¢nih proizvoda
i rjeSenja koje nam omogucuje novi ¢lan grupe ACO Detego, prikazana
nam je nova linija poklopaca s asistencijom pri otvaranju za najveca
opterecenja PowerTop, najavljeno Sirenje standardnog lijevano Zeljeznog
programa. Takoder smo saznali da je ACO Hrvatska 3. medunarodni
kupac nase ljevaonice ACO Guss — ispred nas su samo Svicarska i Austrija
(ali i Njemacka, koja se ne smatra medunarodnim kupcem...)! Medutim,
meni osobno najznacajnija je bila najava da ljevaonica ACO Guss, koja
vec sada ima elektricne talionice umjesto onih na ugljen ili fosilna goriva,
uskoro prelazi na elektricnu energiju dobivenu iskljucivo iz obnovljivih
izvora! Ovaj podatak, uz ponudu EDITION PURE cestovnih poklopaca i
slivnih resetki (bez premaza) svakako postavlja ACO na vrh kada je rije¢
o primjeni ekolo3kih nacela proizvodnje. Naravno, i dalje lijevamo u
Njemackoj pa i relativna blizina ljevaonice (u odnosu na bliski ili daleki
istok) uvelike pomaZe u smanjenju ukupnog CO?2 otiska.

Sigurnost prije svega: ponosan na desetljece uspjesnih ugradnja
ACO Multitop TNL poklopaca na hrvatskih autocestama i tunelima.

Svakako bih istaknuo diskusije o (ne)potrebnom premazivanju lijevano
Zeljeznih proizvoda, odnosno uporabi cestovnih poklopaca i slivnih
reSetki BEZ PREMAZA s naglaskom na ekoloske i kvalitativne funkcije
takvog proizvoda.

Kampanja EDITION PURE odnosi se upravo na ekoloski orijentirane
lijevno Zeljezne ACO proizvode gdje bi izdvojio podatak kako se za
nepotrebno premazivanje jednog standardnog cestovnog poklopca
utro3i otprilike 1 litra premaza koja se uslijed habanja (prelazak kotaca
vozila) i ispiranja (djelovanje atmosferilija) nepotrebno ispusti u okolis.
S druge strane, lijevano Zeljezni proizvodi koji nemaju premaz ostvaruju
znatno kvalitetniju vezu s cementnim mortom, betonom ili asfaltom
koriStenim za njihovu ugradnju ¢ime se izravno produljuje njihov

vijek trajanja u prometnici. A da ne spominjemo skraceno vrijeme
proizvodnog postupka, CO2 otiska i utroska energije.




